
Разливной квас: бизнес план

Квас в России давно считается народным напитком. Но если то же пиво берут в любую погоду и 

время суток, то квас нужно отнести в первую очередь к сезонным продуктам. Ведь это станет 

определяющим фактором организации бизнеса на розливе этого напитка.

Тем не менее, продажи кваса в сезон заставляют многих задуматься об этом виде 

предпринимательской деятельности, так как сулят по своему хорошую прибыль, пусть и не 

круглогодичную.

Если вы обращали внимание, то в жаркое время года бочки с квасом и лотки, где его разливают, 

появляются на практически каждом людном перекрёстке. (рядом с автобусными станциями, 

вокзалами, метро, учебными заведениями и центральными частями города). Отсюда сразу можно 

сделать вывод, что местоположение точки по продаже кваса также является приоритетным 

фактором, который определяет прибыль и доход бизнеса.

Формат бизнеса

Но, как и любой бизнес, продажа кваса должна быть продуманной концепцией, в которой каждая 

деталь стоит на своём месте. И формат вашего заведения – одна из таких деталей, определяющая 

работу всего механизма предприятия.

Стандартным форматом является организация специального киоска, где производится торговля 
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прохладительными напитками. Такой вид будет обеспечивать доход не только от основного 

продукта – кваса, но и от сопутствующих товаров, которые наряду с квасом во время жаркой 

погоды пользуются большим спросом. Это, как правило, различные лимонады и пиво. Если 

позволяет масштаб, можно подумать о торговле мороженым.

Основными минусами этого вида бизнеса являются большой уровень конкуренции и сезонность. 

Но если в ваши планы входит начало предприятия в летнее время на квасе с последующим 

сохранением и переоборудованием точки под сезонный товар, то выход можно легко найти. 

Например, с исходом квасного сезонного переквалифицироваться на продажу горячего чая и 

кофе, а также быстрой горячей еды (различная выпечка, шаурма и тому подобное).

Такой подход может сыграть на руку предпринимателю сразу в двух направлениях. Во-первых, 

вы сможете стабильно осесть на одном месте и нарабатывать определённую аудиторию 

постоянных клиентов (например, тех, кто проходит мимо вашей точки каждый день, или работает 

рядом). Во-вторых, вам не придётся думать о создании нового бизнеса с нуля по окончанию 

сезона кваса.

Поэтому открытие стационарного кафе или пункта еды кажется логичным, хотя и явно требует 

больших вложений. Если вы располагаете достаточным стартовым капиталом, который можно 

определить в рамках простого расчёта необходимых затрат, то смело двигайтесь в этом 

направлении.

Но в данной статье мы говорим только об организации продажи кваса, поэтому остальную часть 

плана оставим на следующие статьи.



Варианты ведения бизнеса

Основными видами видения бизнеса по продаже кваса считаются следующие:

1. Продажа кваса на базе собственного его производства. Такой вариант интересен тем, что вы 

будете не только реализовывать собственный напиток в собственных точках продаж, но и 

станете поставлять его другим предпринимателям, которые захотят организовать в сезон 

подобную точку.

2. Продажа кваса после приобретения или аренды термоцистерны, которые используются для 

розлива в местах скопления людей. Самый популярный и наименее затратный способ 

реализации кваса на данный момент.

3. Открытие стационарной точки в виде кафетерия, которая, к слову, позволит с помощью 

специальных кегов торговать квасом круглогодично.

Определиться с видом бизнеса нужно будет на начальном этапе, так как все варианты имеют свои 

особенности, и под каждый из них составляется собственный бизнес-план, не говоря уже о 

различиях в необходимом капитале, сроках и основных шагах по реализации идеи.

Регистрация бизнеса

Как и любой другой вид бизнеса продажа кваса должна стоять «рельсах» государственного 

контроля. А поэтому вам придётся пройти все необходимые процедуры регистрации вашей 

предпринимательской деятельности. Выбор между индивидуальным предпринимателем и 

обществом с ограниченной ответственностью всегда индивидуален. Лучше, если вы будете 

заранее знать не только что означают эти термины, но и какие последствия и какие обязанности 


